KIT DE IDEAS

90 ideas
de contenido para
vender

Tres meses de publicaciones para redes, con un
gancho de ejemplo para cada idea: enseiiar,
mostrar, probar, vender y conectar, mas un
calendario y prompts para adaptarlas a tu
negocio.
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INTRODUCCION

Como usar estas ideas

Noventa ideas en cinco tipos de contenido, cémo
combinarlas para no sonar siempre a venta y como
adaptarlas a tu negocio en minutos.

El problema casi nunca es no saber usar las redes: es no saber qué
publicar hoy. Este kit te da noventa ideas concretas, cada una con

un gancho de ejemplo, para tres meses de publicaciones si
quedarte en blanco.

Los cinco tipos

TIPO PARA QUE SIRVE

Ensenar Que te vean como alguien que sabe

Mostrar Que conozcan como trabajas y confien

Probar Que vean resultados reales

Vender Que sepan qué ofrecés y como comprarlo

Conectar Que se identifiquen con vos y tu marca
La mezcla

Si solo vendés, la gente deja de mirar. Si nunca vendés, nadie sabe q
pueden comprarte. Una mezcla simple para empezar: de cada cinco
publicaciones, una de cada tipo. El capitulo 6 tiene un calendario ar
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Como adaptar unaidea

e Elegilaidea y pensa como se ve en tu negocio concreto.
e Reescribi el gancho con tus palabras y tu producto.
e Elegi el formato: video corto, carrusel, foto con texto o historia.

e Cerra con un proximo paso: comentar, escribirte, guardar o comprar.

ADAPTAR UNA IDEA A TU NEGOCIO 1A

Tengo un negocio de rubro que vende productos o servicios a cliente . Quiero
hacer una publicacién con esta idea: [idea del kit . Dame tres versiones del gancho
(primera frase), el guion o texto completo para formato y un cierre con un proximo
paso. Tono tono . No inventes resultados, testimonios ni datos.

HONESTIDAD

Varias ideas usan resultados, opiniones y casos. Usa solo los reales y con

permiso del cliente. Si todavia no tenés, empeza por las ideas de ensefiar y
mostrar.




ENSENAR

Ensenar

Dieciocho ideas para compartir lo que sabés y que tu
cliente te vea como referencia.

Enseilar es la forma mas directa de demostrar que sabés, sin decir
“sé”. Cada consejo util es una razoén para que te sigan y, cuando
necesiten lo que vendés, piensen en vos.

1. El error mas comun. El error que més ves en tus clientes y como evitarlo.
Gancho: “Si hacés esto con tu [producto], lo estds arruinando.”

2. Paso a paso. Como hacer algo relacionado con tu producto en tres pasos.
Gancho: “Como [resultado] en 3 pasos.”

3. Mito o verdad. Una creencia popular de tu rubro, explicada. Gancho: ‘GEs
verdad que [mito]?”

4. Antes de comprar. Qué mirar antes de comprar algo de tu rubro. Gancho:
“Tres cosas que tenés que mirar antes de comprar [producto].”

5. Glosario. Una palabra de tu rubro que tus clientes no entienden. Gancho:
¢ Qué significa [término]? Te lo explico en 30 segundos.”

6. Comparacion. Dos opciones y cuando conviene cada una. Gancho:
“[Opcion A] o [opcion B]? Depende de esto.”

7. Cuidados. Cémo hacer que tu producto dure mas. Gancho: “Asi hacés que tu
[producto] dure el doble.”

8. La pregunta de la semana. Respondé una consulta real (sin datos del
cliente). Gancho: “Me preguntaron esto y la respuesta te va a servir.”

9. Herramienta favorita. Una herramienta que usas y para qué. Gancho: “La

herramienta que mds uso para [tarea].”

1 - Ensefiar
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